
Verabschiede Dich von ungebetenen Gästen!
Honorarberatung ohne Provision und ohne verborgene Kosten



Stimmt das?
Wenn Sie krank sind, gehen Sie zum Arzt – nicht zu einem Verkäufer von Medi-

kamenten. Bei Steuerfragen wenden Sie sich an einen Steuerberater – nicht an 

das Finanzamt. Und von wem lassen Sie sich bei Fragen rund um Ihre Finanzen 

helfen? 

Sie gehen zu Ihrer Hausbank oder Ihrem Versicherungsvermittler: Dort wird  

Ihnen das verkauft, was vorgeschrieben ist oder die meiste Provision bringt. 

Und an der Stelle bezahlen Sie auch die Dienstleistung Ihres Beraters. Denn die 

Kosten verbergen sich neben der Provision vor allem in den Verwaltungskosten 

und Gebühren des Produkts und vernichten so den Großteil der Rendite: Von 

den durchschnittlich erwirtschafteten 7% bleiben dem Kunden in der Regel  

1 - 3%. 80% der Rendite gehen auf dem Weg zum Kunden verloren – das ist 
viel zu viel!

Vermeiden Sie zu hohe Kosten: 
kaufen Sie beim unabhängigen Fachmann ein!

Finanzberatung: kostenlos ist richtig teuer



Unabhängige Vermittler sind nicht an eine Bank oder Versicherung und  

deren Produkte gebunden und können ihren Kunden eine große Auswahl  

bieten. Sie sind aber darauf angewiesen, Produkte zu vermitteln, für die sie 

Provision erhalten – das ist ihr Geschäftsmodell. Provision zahlen Banken und 

Versicherungen aber nur für Produkte, an denen sie vor allen Dingen selbst sehr 

gut  verdienen.

Unabhängige Honorarberater dagegen verdienen auf Honorarbasis,  

deshalb können sie die Produkte auswählen und empfehlen, bei denen 

der Großteil der Gewinne auch  beim Kunden ankommt. Ihr Einkommen ist  

produktunabhängig, denn der Kunde honoriert seine Beratungsdienstleistung 

in Form des vereinbarten Honorars. Ihre Produkte sind sogenannte Nettopro-

dukte, die sich richtig lohnen: Durch  bessere Produkte wird mit Sicherheit eine  
höhere Rendite erzielt – und darauf kommt es schließlich an.

Steigern Sie Ihre Rendite mit Nettoprodukten vom Honorarberater!

Unabhängigkeit, die sich auszahlt: Honorarberatung



Das haben Sie davon:
Wer sich für eine Honorarberatung der Brilliant Vorsorge GmbH entscheidet, 

kennt die Kosten seiner Beratung genau und weiß alle weiteren Vorteile sehr zu 

schätzen:

1. Die Honorarberatung funktioniert ohne Provision und ist deshalb 

 kostengünstiger.

2. Die Nettoprodukte beinhalten keine verborgenen Kosten. 

3. Die Unabhängigkeit der Honorarberater von Provisionen ermöglicht 

 die Auswahl besserer Produkte.

4. Die Arbeitsweise ist absolut transparent und legt alles offen: 

 die Kosten und den Einfluß auf die Performance.

5. Die passive Investmentstrategie nach den wissenschaftlichen 

 Erkenntnissen der Nobelpreisträger 1990 Markowitz, Fama 

 und French ist nachweisbar erfolgreich.

Die BrilliantAdvice® Honorarberatung: 
            eine transparente Leistung



Wo ist hier der Wurm drin?
Der Markt erwirtschaftet seit über 100 Jahren sehr gute Ergebnisse. Trotzdem 

werben Banken, Investmentgesellschaften und Versicherungen damit, dass ihre

Produkte sicher sind und Rendite erwirtschaften. Ist das für eine Geldanlage 

nicht selbstverständlich?

Für einen Apfel wirbt auch niemand mit dem Argument: „Nehmen Sie den, der

ist essbar!“

Versicherungen und Banken können ihre Produkte nur so verkaufen, da die 

allermeisten ihre eigentliche Aufgabe nur schlecht oder gar nicht erfüllen. 

Warum ist das so?

Die Gewinne bleiben bei Banken, Versicherungen und ihren Vermittlern: Ver-
borgene Verwaltungskosten, Gebühren und Provisionen   „fressen“ die Rendite 
der Kunden auf.

Füttern Sie keine unsichtbaren Mitesser durch!

Entwicklung der letzten 100 Jahre von Aktien und Anleihen im gesamten

Weltmarkt.

Seit über 100 Jahren erfolgreich: der Markt

Quelle: Elroy Dimson, Paul Marsh und Mike Staunton, Credit Suisse Golbal Investment Returns Sourcebook 2011.
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Unser erfahrenster Investmentexperte
Wissenschaftliche Erkenntnisse sind die Basis für den Erfolg in vielen 

Bereichen unseres Lebens, wie z.B. Technik und Medizin. Auch für den 

Investmenterfolg gibt es seit dem Nobelpreis 1990 von Markowitz und 

Sharpe, weiterentwickelt von Fama und French, eine bewiesene und 

anerkannte Formel: das Passive Investieren, das auch die Grundlage der 

BrilliantAdvice® Honorarberatung ist. Diese Strategie erreicht Ergeb-

nisse, die denen gemanagter Fonds langfristig überlegen sind: 

In Kombination mit der Honorarberatung kann für jedes Risikoprofil  
Rendite bei minimalen Kosten erreicht werden.

Bauen Sie Ihren finanziellen Erfolg auf wissenschaftliche Fakten!

Sorgt für gesundes Wachstum:
die Erkenntnis der Finanzwissenschaft
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